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EVENEMENTIEL & 1001salles.com

Vincent Tricot
,

directeur associé

« Une pépite du Net qui a
créé

un vrai marché !

»

Le succès du site 1001salles.com dédié
à

l' organisation d' évènements a été
possible grâce à l' association des profils
de

3 entrepreneurs: Thierry Depierre ,

Stéphane Malicet et Vincent Tricot . Après
avoir exercé leur complémentarité sur un
terrain de foot

,

c'
est dans la création et

le

développement de leur entreprise qu' ils

ont su mettre
à profit leurs différences:

un profil commercial
,

un profil technique
et un profil marketing , qui structurent
aujourd' hui la société et son organisation .

Rencontre avec l' homme clé du

marketing ,

Vincent Tricot

Quel est le concept de votre
site 1001salles.com ?

Vincent Tricot: « Notre site

Internet est basé sur un concept

simple : proposer à la location un

large panel de salles aux

internautes pour trouver l' espace parfait

pour organiser tous types d'

évènements privés ou professionnels .

Les visiteurs peuvent y organiser
leurs manifestations

,

du mariage
au séminaire de société

,

en passant

par les rendez-vous d' entreprises ,

et ceci grâce à un annuaire gratuit
de plus de 4 500 salles

et

espaces référencées en France
et en

Belgique . Intuitif
,

le site permet à

l'
internaute

d' avoir un accès

rapide
,

facile et gratuit à l' information
recherchée

. La recherche se fait
sans inscription préalable ,

il suffit

de sélectionner un code postal

pour trouver une sélection origi

nale de salles . Après seulement
4

clics
,

l' internaute est mis

directement en relation avec le prestataire
de l' espace choisi qui répondra ,

sans intermédiaire
,

aux demandes

de devis et renseignements . Utile
,

efficace
,

et gratuit ,

imm..1001salles .

com est devenu en 7 ans d'

existence
,

le site de référence
,

leader en

matière de location de salles .

»

Vous parlez même de « site
portail de l' évènementiel »

.

Pourquoi ?

« Fort d' une expérience réussie et

pour aller plus loin dans la logique
de développement du concept de

service
,

1001 Salles a complété
son offre et élargit ses fonctions

pour devenir le premier portail en

ligne pour l' organisation d'

événements . La nouvelle version du site

01001SALLES.cOM

Vincent Tricot
,

45 ans
,

est un vrai pro du marketing et du management d'

équipes
commerciales .

Il rejoint l' équipe de 1001salles.com en 2004
, après 10 ans

passés au sein de multinationales leaders mondiales du secteur informatique :

IBM France et Microsoft France .

s' appuie sur les points forts de la

précédente tout en développant
encore la notion d' interactivité

et le développement de l' offre de

service . On retrouve donc les

éléments incontournables qui ont fait

le succès de 1001 Salles avec des

services « plus »

:

Un service fortement enrichi

à la fois visuellement et par son

contenu
, qui reste bien

entendu gratuit pour les visiteurs à la

recherche d' un espace à louer

(

mise en avant des nouveaux lieux

référencés
, affichage du Top 5 des

établissements les plus sélectionnés

par région... )

.

Un site encore plus simple et

rapide d' utilisation: pas d'

inscription préalable ,

une recherche direc

te et
intuitive

,

une mise en relation

directe avec les prestataires pour les

demandes de devis en ligne .

Le choix parmi plus de 4 500

espaces différents présentés .

Composé de lieux atypiques et

prestigieux tels que le Panthéon
,

le
Palais Brongniart ,

le
site

propose également des monuments

nationaux
(

le
Mont Saint-Michel

,

les Remparts de Carcassonne
)

,

des Palais
,

châteaux et hôtels
,

des

bateaux.. . Finalement
,

tous les

lieux possibles et imaginables sont

référencés pour organiser un

évènement .

Des informations exhaustives
,

des dizaines de milliers de photos ,

complétées par des fonctionnalités

innovantes telles que le panorama

1001 SALLES
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360 et
un choix riche de près de

5 000 vues panoramiques .

En résumé
,

1001 Salles

propose donc gratuitement toutes les

informations susceptibles de

participer
à l' organisation d' un

évènement privé ou professionnel pour

que les préparatifs se fassent le plus
sereinement possible. »

Vous bénéficiez de deux
labels

,

notamment celui de

Jeune Entreprise Innovante .

Que vous ont-ils apporté ?

« La labellisation OSEO ANVAR

pour le caractère innovant du site
,

nous a permis de gagner
rapidement en crédibilité . Le statut de

Jeune Entreprise Innovante JEI )

,

qui est difficile
à

obtenir car très

exigeant ,

nous a permis des crédits

d' impôts et des exonérations de

charges sur certains collaborateurs .

Ce sont clairement deux aides

essentielles
,

dont nous sommes très

fiers .
»

Quelles sont les résultats
de votre plate-forme ?

« Fonctionnant en

autofinancement complet depuis ses débuts
,

1001 Salles fait partie de ces

pépites du Net qui ont su survivre à

la crise de la bulle Internet
,

tout

en créant un marché . Avec un

taux de réabonnement de plus de

90%% d' une année sur l' autre
,

1001 Salles

s' assure une récurrence dans

ses revenus
,

et bénéficie ainsi d' un

levier de croissance . Un modèle

économique qui lui a permis d'

enregistrer une croissance de plus
de 30 %% entre 2005 et 2006

,

avec

un chiffre d' affaires d' 1

,

l million
d' euros en 2006 et de 1

,4

millions

d' euros en 2007 .

»

Quelles sont d' après-vous
les clés de ce succès ?

« Tout d' abord
,

la complémentarité
et la parfaite entente des trois

associés
, Thierry,

le créateur
, Stéphane

et moi . Nous nous sommes connus

sur un terrain de foot et cela crée

des liens très forts . Deuxièmement
,

la confiance en notre stratégie .

Troisièmement
,

le fait que nous

avons su tisser une relation

commerciale de confiance sur la durée

avec nos clients . Comme
je

vous

le disais
,

nous disposons d' un

taux de réabonnement de plus de

90%% d' une année sur l' autre
,

ce

qui prouve la satisfaction de nos

clients
, qu' ils soient des

professionnels exploitants de salles ou des

prestataires de services spécialisés
dans la création d' évènements .

Quatrièmement ,

nous sommes

foot
, Thierry Depierre (

au centre
)

, Stéphane

Vincent Tricot
,

les 3 dirigeants associés d

ssent des similitudes entre le monde

Arts d' équip

:

« Les qualités reche

utant en ntr
,

USe .

»

Il .

positionnés en leader sur un

marché énorme
, qui ne cesse de

croître d' une année sur l' autre .

Cinquième et dernier point ,

nous

avons mis en oeuvre une vraie

charte de qualité qui est un gage

de crédibilité pour nos clients et

pour les internautes utilisateurs du

site . Sans compter que le site est

extrêmement complet . Toutes les

villes ont été visitées et nous

proposons des photos panoramiques
des lieux en 360 .

»

Vous avez même mis en

ligne un service « Appel
d' offres »

. Expliquez-nous .

«

C' est très simple ! Les

entreprises et professionnels ayant peu de

temps pour organiser leurs

événements peuvent désormais compter
sur ce service proposé par
1001salles.com pour trouver rapidement un

lieu . La rubrique « Appel d' offres »

leur permet de déposer en

quelques
clics une demande précise ,

transmise ensuite

automatiquement aux lieux correspondants

parmi les 4 500 référencés sur

1001salles.corn »

Quelle est votre politique de

partenariat ?

« Après Elle.fr
,

1001salles.com a

été choisi par 1001 listes comme

partenaire et moteur de recherche

de salles exclusif pour le premier

portail dédié à l' organisation de

mariages: 1001mariages.coni , qui
a été lancé en novembre dernier .

1001 mariages propose aux futurs

mariés un espace unique offrant

toutes les informations

nécessaires à l' organisation sereine de ce

grand évènement . Ce sont là des

liens essentiels pour le

développement
de notre site et sa

notoriété .

»

Qu'attendez-vous de l' année
2008 ? Quels sont vos

projets ?

« Nous avons mis en place un

plan media nous permettant une

présence permanente sur BFM
TV et iTV. Nous travaillons sur

l' étranger ,

notamment la Belgique ,

la Suisse et le Maroc
,

et sur une

version en langue anglaise de notre

site . Nous avons également de

gros projets de développement sur

le B2B
,

mais il est encore trop tôt

pour vous les dévoiler ! Une chose

est certaine: nous sommes à un

tournant de notre histoire et nous

comptons tous les trois poursuivre
cette belle aventure le plus loin

possible !

»

M

Propos recueillis par Valérie Loctin .
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